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🌏 萬國商鏈 Global Business Chain (GBC) 

 —— 中國產品出海的最佳選擇 
 

✅ 加入萬國商鏈，有哪些核心優勢？ 

1⃣ 資金秒到賬，現金流充足不壓款 

● F2C系統採用 **USDC（美元穩定幣）**結算 
 

● 消費者付款後，工廠的加密貨幣錢包即時收到出廠價的USDC， 
 沒有資金沉澱、無需等結算，資金立即可用 
 

2⃣ 全球地區代理助力本地銷售+售後 

● F2C系統擁有 遍佈全球的地區代理人網絡（如：美國已有2175名代理） 
 

● 每位地區代理提供： 
 

○ 本地推廣行銷 
 

○ 最後2公里配送（例如 UPS、USPS） 
 

○ 售後服務支持 
 

● 幫工廠的產品 “有品牌、有人賣、有人送、有人服務” 
 

3⃣ 無人化智慧營銷，節省人力成本 

● F2C結合Web3.0技術，以智能合約、自動分配的方式進行營銷獎勵 
 

● 無需傳統業務員人為操作，系統自動完成分潤 
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● 工廠節省下的人工與行銷費用，可用於購買GC代幣回饋給消費者與代理，形成

良性循環 
 

4⃣ 打造“消費即投資”的零售模式 

● 消費者用USDC購買商品時會獲得GC幣獎勵 
 

● GC幣可升值、可交易，讓消費者買得開心、越花越值 
 

● 為產品帶來持續的回購動力和用戶裂變擴散效應 
 

 

🚛 中國產品出海流程簡化如下： 

1. 工廠完成生產後，將貨交給**京東物流（美國）**或其他合作物流公司 
 

2. 貨物運至美國本地倉庫（如京東美國倉），貨權並沒有轉移 
 

3. 消費者通過F2C系統下單並使用USDC支付（零售價） 
 

4. 工廠立即收到出廠價金額的USDC，無需等待或分期撥款 
 

5. 倉庫出貨，並交由UPS、USPS等本地配送商完成送貨 
 

6. 地區代理負責本地客服與售後 
 

📈 這不只是跨境銷售，是下一代全球供應鏈重構： 

● 不需要中間商，F2C = 工廠直接對接終端消費者（Factory to Consumer） 
 

● 利用區塊鏈支付技術，加速資金流轉 
 

● 結合本地代理 + 去中心化行銷，突破傳統出口瓶頸 
 

● 將“價格優勢”轉化為“品牌影響力”
 

提醒：中國的工廠在香港開一個公司，中國工廠賣貨給香港公司，然後再由 
             香港公司跟F2C平臺合作。這樣就合法、合規了。   
 
 

2 



💡 小結： 

萬國商鏈 GBC + F2C系統 = 中國製造出海最具競爭力的利器 
 

即刻行動，讓你的工廠產品賣到全球、錢進錢包、品牌做大！ 

—------------------------------------------------------------------------------------------------------------------ 
下圖是我們在美國19個州的倉庫分佈圖(草色部分)，還沒覆蓋的地方可以租用第三方倉庫。 
 
 

 
 
問：你們是传统租赁模式嗎？ 
答：不是。与大多数传统租赁不同，我们允许客户根据业务需求扩容或缩减仓储规模。因此，我

们提供一系列短期仓储方案（短到一個月），旨在保持您的业务敏捷高效。传统租赁的租期通

常为 5-7 年，不提供任何扩容或缩减的选择。 
 
問：邮件和包裹处理？ 
答：所有会员均可享受邮件和包裹代收服务。 
 
問：您真的是 Turnkey 吗？ 
答：每个设施都配备了最先进的安保系统和基础设施，确保您的运营从第一天起就顺利进行。

我们的交钥匙解决方案包括：先进的安保系统、灵活的空间选择、即用型设施，而且最重要的

是，这些设施都位于战略要地，方便通往主要港口和交通枢纽。 
 
 
 

3 


	🌏 萬國商鏈 Global Business Chain (GBC) 
	 —— 中國產品出海的最佳選擇 
	✅ 加入萬國商鏈，有哪些核心優勢？ 
	1️⃣ 資金秒到賬，現金流充足不壓款 
	2️⃣ 全球地區代理助力本地銷售+售後 
	3️⃣ 無人化智慧營銷，節省人力成本 
	4️⃣ 打造“消費即投資”的零售模式 

	🚛 中國產品出海流程簡化如下： 
	📈 這不只是跨境銷售，是下一代全球供應鏈重構： 
	提醒：中國的工廠在香港開一個公司，中國工廠賣貨給香港公司，然後再由 
	💡 小結： 
	 
	問：你們是传统租赁模式嗎？ 
	問：邮件和包裹处理？ 
	問：您真的是 Turnkey 吗？ 


